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Данный документ является основой для подготовки коммерческого предложения на разработку концепции. Все приведенные пункты обязательны к заполнению. Но если какие-либо из вопросов анкеты покажутся вам сложными, пожалуйста, обратитесь к нам за разъяснениями.

	БРИФ НА РАЗРАБОТКУ КОММЕРЧЕСКОГО ПРЕДЛОЖЕНИЯ

	1. Сведения о заказчике (контактное лицо (ФИО), телефон, e-mail):

	

	2. Название (если имеется)  и расположение площадки (город, адрес):

	

	3. Место. 
3.1 Опишите расположение площадки (тип здания, что рядом находится);  
3.2 Площадь общая и каждой зоны отдельно;
3.3 На данный момент заведение является рабочим?  

	

	4. Заведение.
4.1 Тип (ресторан, кафе, общепит, кофейня, бар и т.д.);
4.2 Целевая аудитория (возраст, род деятельности, социальный статус);
4.3 Средний чек; 
4.4 Количество заказов в день; 
4.5 Проходимость.

	

	5. Дизайн/интерьер.
5.1 Создаем ли мы визуальную концепцию или работаем в рамках существующей?
5.2 Существует ли руководство по фирменному стилю?
5.3 Требуется ли разработка нового дизайна интерьера?
5.4 Требуется ли разработка нового фирменного стиля? 

	

	6. Конкуренты. 
6.1 Перечислите тех, кого Вы считаете своими конкурентами. Постарайтесь их оценить, предоставьте, пожалуйста, информацию о них.

	

	7. Меню. 
7.1 Основные позиции меню; 
7.2 Требуется ли разработка/корректировка меню.

	

	8. Персонал.
8.1 Сколько людей работает в штате? 
8.2 Требуется ли набор/обновления персонала? 
8.3 Требуется ли обучение персонала ?

	

	9. Дополнительно. 
9.1 Цель, которую необходимо достичь результатами разработки?
9.2 Дополнительная информация, которую следует учесть в разработке или же краткое описание того как должен выглядеть проект в Вашем понимание. 

	


	ОРГАНИЗАЦИОННЫЕ МОМЕНТЫ

	Лица, ответственные за работу со стороны заказчика (контактная информация):

	

	Ориентировочный бюджет, выделяемый на разработку концепции:

	

	Дополнительные условия:

	


КРАТКИЕ УСЛОВИЯ И СОГЛАШЕНИЯ ПО УТВЕРЖДЕНИЮ МАКЕТОВ 

1. Заказчику предоставляется минимум 2 (два) (возможно и больше) варианта.

2. Из предоставленных  вариантов необходимо выбрать один и внести изменения не более 15-25 процентов от всего макета, если таковые имеются.

3. Автор оставляет за собой право не соглашаться с правками заказчика, или соглашаться в том случае если его мнение и видение совпадает с вариантом заказчика. 

На основании данного брифа пишется техническое задание. Работа начинается после заключения договора.

4. Если заказчика не устроил не один из предоставленных вариантов, то исполнитель разработает и предложит еще один, дополнительный вариант дизайн концепции. Но, скорее всего это будет последний вариант.

